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BIS: 380

B E D R I J F S -

P R O F I E L :

Innovatieve leverancier 

T Y P E R I N G  

B E D R I J F :  

De gezochte onderneming is een leverancier van sterk onderscheidende en schaalbare 

diensten/producten. B2B(2C). Levert haar producten/diensten in een complexere value-chain 

met een hoge servicegraad en transactiefrequentie (geen projecten business). Innovatie in go-

to-market. Bedrijf staat voor ambitieuze groeifase (professionalisering/ 

internationalisering/innovatie/meer (digitale) afzetkanalen), waarbij behoefte is aan nieuwe 

kennis en leiderschap.

R E G I O : Randstad

O M V A N G : Vanaf circa 40 medewerkers. Professioneel middenkader aanwezig.

T Y P E  

T R A N S A C T I E :

(gedeeltelijke) overname van DGA, carve-out, secondary buy out 

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L :

Ervaren en succesvol ondernemersduo. Sterke combinatie van innovatieve & 

commercieel gedreven ondernemers. Bewezen succesvol in het verder uitbouwen 

van business, zowel nationaal als internationaal. Hebben multiple digit groei 

gerealiseerd in eerdere onderneming en brengen daarmee organisaties naar een 

volgende fase/dynamiek. Hands on mentaliteit. Teamspelers. 

E R V A R I N G : Trackrecord in zowel B2B (services)sales- als (online)marketing, strategie en operatie 

in uiteenlopende productgroepen. In staat onderneming naar volgende fase te 

brengen (commerciële slagkracht, innovatie, productontwikkeling, 

internationalisering). Sterke toegevoegde waarde op gebied van nieuwe technologie 

en het digitaliseren/professionaliseren van service modellen. 
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