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B E D R I J F S -

P R O F I E L :

Ervaren ondernemer zoekt: Hoogwaardige dienstverlener

T Y P E R I N G  

B E D R I J F :  

Het over te nemen bedrijf begeeft zich in een nichemarkt met een hoogwaardige 

dienstverlenende propositie naar de markt. BtB. Het bedrijf heeft mooie ‘corporate’ klanten en 

de business propositie heeft de aandacht van het hoger management (reputatie). Het bedrijf 

kent een professionele werkhouding en een prettige werksfeer tussen de collega’s onderling.

R E G I O : Noord-Holland

O M V A N G : Niet van toepassing. Complexiteit en potentie zijn hier belangrijkere criteria.

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L :

Ervaren en zeer succesvol ondernemer. Eerder een drietal bedrijven gestart, 

uitgebouwd en succesvol verkocht. Ervaring opgedaan als CEO en CFO in eigen 

bedrijven van ongeveer 50fte.

Sterk in strategie en executie: het professioneel uitbouwen van bedrijven met 

duidelijke focus op de markt. Kandidaat komt het beste tot zijn recht in een 

professionele BtB omgeving met mooie klanten, waar reputatie en vertrouwen 

onontbeerlijk zijn. Kandidaat is altijd op zoek naar verbetering met als doel de groei 

en continuïteit van het bedrijf te borgen.

Stelt de mensen in zijn team in staat om de gezamenlijke doelstellingen van 

duurzame groei van het bedrijf te realiseren. Kandidaat ziet klanten als partners om 

hiermee tot slimme business proposities te komen: co-creatie. Combineert 

strategische visie met executie. Kandidaat zal zijn eigen intrinsieke waarden (eigen 

verantwoordelijkheid, authenticiteit, eerlijkheid) willen ‘inbedden’ in een nieuw over te 

nemen bedrijf. Hiermee wil kandidaat zorgen voor een duurzame groei (PPP).
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