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B E D R I J F S -

P R O F I E L :

High Tech / Software bedrijf

T Y P E R I N G  

B E D R I J F :  

ICT: software (SaaS of solution)/ict dienstverlening. B2B (evt. overheid), bij voorkeur 

grootschalige (corporate of groot MKB) klanten.

Tech: technisch product (bv high tech) of dienstverlening. 

Voor beide geldt: liever niet alleen detachering/ consultancy, alleen als er een SaaS/product 

side business is.

Situatie: combinatie cashcow met innovatie, inhoudelijk gedreven organisatie met behoefte aan 

commerciële strategie. Degelijke business waar innovatie (bv AI) nodig is.

R E G I O : Randstad / Midden Nederland

O M V A N G : Afhankelijk van type bedrijf: technisch inhoudelijke bedrijven: mininimaal 5 mio omzet, >25 fte.  

Bedrijven waar een adviescomponent bij zit: 10+ mio omzet.

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L :

Succesvol (ex)ondernemer. Eerder tweemaal bedrijf gekocht en een bedrijf gestart. 

Branches: software, ruimtevaart, Robottechnologie. Allen uitgebouwd en succesvol 

verkocht. 

Strategisch aangelegd en gedreven door business development en innovatie. Lange 

termijn focus, gecombineerd met duidelijke operationele prioriteiten is favoriete 

combinatie. Kandidaat legt graag veel verantwoordelijkheid bij anderen. Outsmarting 

the competition is een sterke motivator. Door ervaring met het overnemen, verkopen, 

investeren in en adviseren van bedrijven is deze kandidaat in staat executie en 

strategie op een natuurlijke manier te combineren.

Als ondernemer en investeerder heeft kandidaat getalenteerde teams geholpen met 

het ontwikkelen van de commerciële strategie, kanaliseren van technische innovaties 

en het maken van moeilijke keuzes. Dat begint allemaal bij een oprechte interesse om 

te willen snappen wat het bedrijf, product en mensen laat tikken.
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