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B E D R I J F S -

P R O F I E L :

Software SaaS of Technologisch bedrijf

T Y P E R I N G  

B E D R I J F :  

B2B SaaS, MSP, B2B digital minded of een ICT diensten bedrijf. Het bedrijf moet iets faciliteren, 

waardoor het makkelijker, inzichtelijker, sneller of winstgevender wordt voor de klant. Er moet 

een schaalbaar product (kunnen) worden geleverd, waarbij internationalisering tot de 

mogelijkheden behoort. Er moet een team staan - of gebouwd kunnen worden - met een 

growth mind set, aangestuurd door professioneel management. Bedrijf heeft bewezen 

business model en bij voorkeur is de relatie met de klant terugkerend. 

R E G I O : Midden Nederland

O M V A N G : 20 – 50 medewerkers

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L :

Succevol ondernemer met een breed profiel - CEO/CCO. Enthousiast, gedreven, 

analytisch, team player, hands-on. Focus op commercie en general management. 

Houdt van caring & daring en heeft grote voorkeur voor het neerzetten van een team 

met A-players.

E R V A R I N G : Veel leidinggevende- en buitenlandervaring op gedaan. Daarna 10 jaar 

ondernemer/eigenaar van software onderneming, waarbij zes jaar als CEO. Hierbij 

succesvolle ervaring met het opschalen van een software/hardware bedrijf van 4 FTE 

naar 140 FTE in 5 landen naar een omzet van €20 mln. Investerdeer aangetrokken, 

internationaal opgeschaald en overnames gedaan. Commissaris geweest bij een 

ander bedrijf en hier een succesvolle exit aan investeerder begeleidt.

B u y I n s i d e  B V  –  w w w . b u y i n s i d e . n l   –  i n f o @ b u y i n s i d e . n l  -  0 3 4 3 - 7 1 2 5 5 2  

mailto:info@buyinside.nl

	Dia 1
	Dia 2

